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promocié col-lectiva:

Missions comercials directes
Missions comercials inverses

Participacions agrupades en fires

Visites de prospeccd en fires internacionals
Campanyes publicitaries i dimatge
Missions d‘estudi

Missions d‘aprovisionament

Trobades empresarials

Cooperacio empresa;
consorcis d'exportaci

creaci6 de grups o

« Recerca de socis en paisos objectiu en el marc dels
programes financats per Ia Comissio Europea

« Gesti6 de la participaci6 d'empreses associades en
programes comunitaris

« Creacio de Plataformes logistiques a I'exterior

« Creaci6 de grups d'exportacié en origen

« Creaci6 de grups d'exportaci6 en desti.

« Creacio de centres d'aprovisionament.

Organitzacié de seminaris diversos:

« Sobre mercats objectiu
« Sobre temes d‘actualitat
« Sobre certamens internacionals dinterés.

o ==

Sobre mercats
~Potencials dients

- Canals de distribucié

- Aranzels

- Manifestacions firals més importants del sector
Sobre [nici i tramits d‘exportacio

Sobre ofertes i demandes de productes en mercats

exteriors

Sobre inversions | implantacions a l'exterior
Realitzacio de programes de diagnosi empresarial
Realitzacio d'estudis de mercats

Realitzacio d‘estudis de tendencies

Elaboracio i difusié d'un cataleg unificat del sector
Elaboracio i difusié periodica dinformes i estadistiques de

comerg exterior

Assessorament i tramitacié d'ajuts davant I'Admi

Autondmica (Accid 10)
Nacional (ICEX)
Europea (Comissié Europea)

Formaci:

Organitzacié de cursos sobre temes de comerg internacional

RADORES

e e e
praehairert

8l FEMEL

11:39

06/05/2013



[image: image2.png]ub cacot
internacionalitzaci





[image: image3.jpg]uem

Unié Empresarial Metal-lurgica





JORNADA
Com exportar amb èxit?
La importància de l’anàlisi previ al mercat, la selecció i adequació del producte, el preu que oferim, la selecció del canal d’entrada adient, la pro activitat i seguiment, són només alguns dels factors que cal tenir en compte a l’hora de garantir constància i continuat en ventes internacionals. Aquest seminari es centra en oferir eines eminentment pràctiques que, aplicades a la vostra empresa, us permetran garantir l’èxit en les vostres vendes internacionals.
A continuació es presentarà el programa ÈXIT EMPRESES, enfocat a empreses que volen iniciar-se en l’exportació i a empreses que ja són exportadores, que actualment no disposen dels recursos humans o coneixements tècnics i d’idiomes per potenciar les ventes a mercats exteriors.
Programa:

10:00h

Benvinguda. 
Sr. Josep M. Campanera. Director Departament 

Promoció Internacional de Plametall.
10:10h
Com exportar amb èxit?:

· Quins factors cal tenir en compte a l’hora d’exportar?
· És el meu producte o servei exportable?

· Com puc escollir els països més interessant i realitzar una priorització de mercats?
· Canals d’entrada: com filtrar i gestionar agents i distribuïdors.

· Com garantir l’èxit i consolidar ventes d’exportació.

Sra. Cristina Danón, consultora International Team Consulting. Màster en Comerç Internacional.  
12:10h

Presentació del Programa ÈXIT EMPRESES.
12:30h
Precs i preguntes
13:00h  
Cloenda de l’acte.

Cristina Danón és experta en comerç internacional amb més de  25 anys d’experiència, com a directora d’exportació d’una empresa pionera catalana, i com a assessora en internacionalització homologada per institucions públiques nacionals e internacionals com ara la Comissió Europea, ACCIÓ, ICEX i IGAPE.

Les places són limitades a la capacitat de la sala i s’assignaran per ordre d'inscripció. 
L’Entitat organitzadora es reserva el dret d’anul·lar aquesta acció o modificar les condicions esmentades a la circular informativa. 
INSCRIPCIÓ JORNADA


	Dia:
	Divendres 11 d’abril de 2014


	Hora:
	De 10:00 a 13:00 hores 



	Lloc:
	UNIÓ PATRONAL METAL·LURGICA (UPM)

Josep Anselm Clavé, 2 2on
Més informació: tel. 93 745 78 10  gemma.cano@plametall.cat 




NOVA JORNADA A BARCELONA





Assistència gratuïta!
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